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Sales Account Manager National (Deutschland &
Osterreich fiir Generalunternehmer, Architekten,
Bauherren und Investoren) fiir industrielle
Sicherheitslosungen (m/w/d).

Uber Boplan

Boplan® ist ein belgisches Unternehmen, das seit mehr als 25 Jahren innovative, nachhaltige Sicherheitslosungen
fiir Industrieumgebungen sowie Sportveranstaltungen entwickelt und produziert. Boplan ist in mehr als 80 Landern
titig und schiitzt mit seinen Produkten weltweit Personen, Fahrzeuge, Gebdude und Infrastruktur in Branchen wie

Logistik, verarbeitende Industrie, (Petro-)Chemie sowie in Kiihlhdusern und Flughéfen.
Unsere Mission ist es, die sichersten industriellen Arbeitsumgebungen der Welt zu schaffen.

Mit 280 Mitarbeitern und Mitarbeiterinnen, 10 Vertriebsniederlassungen in Europa, Nordamerika und Japan sowie
einem Netzwerk von 50 Héndlern bietet Boplan komplette Sicherheitslosungen, die auch den strengsten
internationalen Standards gerecht werden. Unsere Produkte und Technologien gelten weltweit als Mafstab fiir
Arbeitssicherheit.

Unsere Kultur ist jung und dynamisch und zeichnet sich durch eine praxisorientierte Einstellung und Enthusiasmus

aus.
Uber uns:
® Wir ergreifen lieber die Initiative, als zu warten.
e Wir haben eine positive Einstellung und sehen Moglichkeiten, statt Probleme.
® Wir sehen uns selbst als dynamisch und flexibel — ,,Teamarbeit macht den Unterschied*.
® Wir sind offen und gehen respektvoll miteinander um.
® Wir sind Enthusiasten (m/w/d) und versuchen, das hochste Niveau zu erreichen.
® Wir schaffen Impact, behalten den Fokus und bleiben auch unter Druck ruhig.

® Jede*r von uns ist ein wertvolles Mitglied im Team.

Thre Aufgaben und Ihr Profil

Ihre Aufgaben:

® Aus- und Aufbau der bestehenden Kundenbeziehungen in Threm Geschéftsbereich sowie aktive Lead-
Generierung (Neukundenakquise) durch Sie zusammen mit den Kollegen aus dem Bereich Commercial

Inside Sales

® Markt-, Wettbewerbs- und Potenzialanalyse in Ihrem Kundengebiet




e Umsetzung des Budgets und der strategischen Ziele

e [osungsorientierte Beratung, Fithren von Verhandlungen und Abschlieen von Geschiiften

e Fordern des Boplan-Konzeptes, der Marke und der Produktpalette

® Planung, Ausarbeitung und Verfolgung von Projekten sowie professionelle Vertriebsabwicklung
e Aktive Teilnahme an Messen

e Korrekte und vollstdndige Erfassung von Leads, Opportunities und Kundendaten in den zur Verfiigung
stehenden Systemen (CRM / ERP)

e Teilnahme an internen Vertriebsmeetings

Ihr Profil:
® Mehrjihrige Erfahrung im Vertrieb

o Erfolgreiche B2B-Vertriebserfahrung bei Projektgeschiften mit Generalunternehmern, Architekten,

Bauherren und Investoren wiinschenswert
e Thr Wohnsitz liegt idealerweise im Verkaufsgebiet.

® Abschluss einer kaufménnischen Ausbildung verbunden mit Verhandlungsgeschick und sicherem Auftreten.

Bei einem entsprechenden Studium ist Berufserfahrung wiinschenswert
e Einsatzbereitschaft, Durchsetzungsvermogen, Ausdauer, hohe Eigenmotivation und proaktives Handeln

e Sie sind ein ,,Hunter®, arbeiten gerne im Projektmodus und sind motiviert, Ihren Kunden hochwertige und

vollstindige Losungen zu bieten

e Sie verfiigen iiber ausgezeichnete zwischenmenschliche Fihigkeiten, konnen gut zuhren und somit leicht

Beziehungen aufbauen.
e Sie denken im ,,Wir* und agieren als Teamplayer (m/w/d).
e Reisen in Deutschland und Osterreich stellen fiir Sie keine Probleme dar.

® Gute Englischkenntnisse runden Ihr Profil ab.

Wir bieten Ihnen:

Wir bieten Ihnen:
® Beteiligung am Unternehmenserfolg
e Eine unbefristete Anstellung
® Private Nutzung des Firmenwagens
e FEine professionelle, detaillierte Einarbeitung
® Anspruchsvolle und abwechslungsreiche Tétigkeiten in einem international agierenden Unternehmen
e Flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege
e Ein ambitioniertes Team
® Die Moglichkeit, zusammen mit dem Unternehmen zu wachsen
e Ein Betriebsklima geprigt durch Hilfsbereitschaft sowie offene und transparente Kommunikation

® Forderung der personlichen und fachlichen Entwicklung




